10 milionéw dodatkowego przychodu firm biatostockiego BNI

.Jaka prezentacja - taka rekomendacja” - te stowa towarzyszg ponad setce biatostockich przedsiebiorcéw, ktérzy juz w
trzech grupach spotykaja sie co tydzien o poranku, aby wspélnie robic biznes. Dodatkowy przychéd firm z biatostockiego
BNI przekroczyt wtasnie kwote 10 milionéw ztotych z tytutu biznesu zrealizowanego dzieki poleceniom uzyskanym na
~Niepozornych” na pierwszy rzut oka spotkaniach. To musi robi¢ wrazenie.

- Jak widac, wtasciciele firm biorg sobie te stowa gteboko do serca i starajg sie
systematycznie usprawniac¢ swoje cykliczne, 45- sekundowe prezentacje, ktére sg
statym elementem wszystkich sniadan biznesowych BNI na Swiecie. Bezposrednig
konsekwencjg prezentaciji jest jeszcze lepsze poznanie biznesu oraz potrzeb przez
pozostatych cztonkdw grupy, dzieki czemu mogg rekomendowac ich biznes innym. W
ten sposdb powstajg coraz lepsze, bo bardziej konkretne i precyzyjne rekomendacije,
ktore majg wiekszg szanse zakonczyc sie biznesem - wyjadnia Lechostaw Chalecki,
tworca biatostockiego regionu BNI.

Jego zdaniem, przedsiebiorcy nie spotykaja sie co tydzien tylko w celach towarzyskich.

- Sg przeciez lepsze okolicznosci do tego, aby zaciesnia¢ wiezy kolezenskie... Tu spotykamy sie w konkretnym celu. Aby poméc sobie w
rozwoju wtasnym i swoich bizneséw . Aby lepiej zrozumie¢ specyfike dziatalnosci firm kolezanek i kolegéw, a w konsekwencji poznaé ich
potrzeby. Nie bez powodu pytamy naszych gosci: jak mozemy Ci poméc? Bo to prawda. Zawsze znajdzie sie na sali kto$, kto albo
dysponuje poszukiwanym przez niego kontaktem albo moze zna¢ rozwigzanie problemu, z ktérym sie boryka.

Lechostaw Chalecki przypomina zarazem, ze pro$ba o rekomendacje nie zawsze dotyczy poszukiwania kontaktu do potencjalnego
kontrahenta — odbiorcy naszych ustug lub towaréw.

- Czesto sg to réwniez prosby zwigzane z poszukiwaniem rzetelnych i sprawdzonych dostawcédw okreslonych ustug lub surowcow.
Czasem ktos szuka kontaktu do eksperta specjalizujacego sie w waskiej branzy. Innym razem kto$ poszukuje pracownika. To zatem nie

jest tak, ze firmy decyduja sie na uczestnictwo w BNI tylko po to, aby znalez¢é odbiorcéw na swoje produkty. Wsrdd nas jest jednoczes$nie
wiele firm, ktore sg z nami bo BNI daje im mozliwo$¢ kontaktu i wymiany wiedzy oraz do$wiadczer z innymi przedsigbiorcami. To zg
czasami w nie mniejszym stopniu wptywa na rozwoj biznesu jak nowi kontrahenci.

Biatostockie BNI w zaledwie 1,5 roku urosto do 112 firm, ktére spotykaja sie w ramach trzech grup. Kazda z nich liczy niem
czlonkéw. Spotykaja sie punktualnie o 7.00 w kazdy wtorek i Srode w Restauracji Kawelin oraz w pigtki w Hotelu Silver. Dotychcza
przedsiebiorcy przekazali sobie nawzajem doktadnie 1830 rekomendacji, ktore zakonczyly sie biznesem przekraczajacym
wartos¢ 10 min zi netto.


https://twitter.com/wojpodlaskie
https://www.facebook.com/wojpodlaskie/
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